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Informatii personale

Nume / Prenume
E-mail(uri)
Nationalitate(-tati)
Sex

Experienta profesionala

Perioada
Functia sau postul ocupat
Activitatj si responsabilitati principale

Numele si adresa angajatorului
Tipul activitatii sau sectorul de activitate

Perioada
Functia sau postul ocupat
Activitatj si responsabilitati principale

Numele si adresa angajatorului
Tipul activitaii sau sectorul de activitate

Perioada
Functia sau postul ocupat
Activitatj si responsabilitati principale

Numele si adresa angajatorului
Tipul activitatii sau sectorul de activitate

Munteanu George Marius

Romana
Masculin

05.12.2012—07.07.2019

Asociat de vanzari

Prospectarea pietei imobiliare, identificarea cererilor si ofertelor, stabilirea contactelor cu solicitantii i
ofertantii. Oferire consultanta clienti pentru vanzarea sau cumpararea imobilelor constéand in
prezentarea informatiilor privind situatia pietei, analiza comparativa a ceea ce se intentioneaza a
cumpara/vinde cu proprietatile asemanatoare existente deja pe piatd, informatii privind conditiile de
credit si pasii legali ce trebuie urmati pentru incheierea tranzactiei, intocmirea contractelor de
vizionare si reprezentare, pregatirea actelor de transfer a proprietatilor.

Promovarea proprietatilor clientilor prin diferite programe de marketing cum ar fi: Amplasarea de
bannere, promovarea pe site-uri de specialitate, organizarea programelor “Portile deschise” pentru
proprietatile exclusive, creerea de brosuri si videoclpuri prezentate clientilor aflati la intalnire pentru a
prezenta punctele forte ale proprietatii.

Re/max Central, Strada Branduselor Nr. 72

Imobiliare

01.09.2013—01.05.2014

Coordonator de vanzari

Stabilirea si mentinerea legaturii cu beneficiarii, asigurarea unui flux permanent de vanzari,
coordonarea personalului implicat in promovarea si vanzarea produselor, urmarirea incasarilor si
implementarea procedurilor de recuperarea a creantelor, informarea conducerii cu privire la situatia
din teritoriu, analiza concurentei si identificarea punctelor tari si a punctelor slabe ale acestora.
S.C. Mariana S.R.L.(Cofetaria Saray), Str. Alexandru Vlahuta Nr.64, Brasov

Productia de prajituri si patiserie

04.02.2013—01.09.2013

Agent de vanzari(Part-time)

Dezvoltarea afacerii in zona Bragov prin cresterea portofoliului de clienti, mentinerea relatiei cu clientii
existeti, realizarea targetului lunar de vanzari si incasari.

Responsabilitéti principale:Stabilirea obiectivelor vizitei si strategia de abordare a acestora, in functie
de obiectivele zilnice, impreuna cu coordonatorul de vanzari, culegerea infomatiilor despre clienti
pentru intocmirea rapoartelor, preluarea comenzilor, mercantizare, oferirea de consultanta clientilor in
ceea ce priveste comercializarea si beneficiile produselor

S.C. Mariana S.R.L.(Cofetaria Saray), Str. Alexandru Vlahuta Nr.64, Brasov

Productia de prajituri si patiserie



Perioada
Functia sau postul ocupat
Activitatj si responsabilitati principale

Numele si adresa angajatorului
Tipul activitétii sau sectorul de activitate

Perioada
Functia sau postul ocupat
Activitatj si responsabilitati principale

Numele si adresa angajatorului
Tipul activitatii sau sectorul de activitate

Perioada
Functia sau postul ocupat
Activitatj si responsabilitati principale

Numele si adresa angajatorului
Tipul activitétii sau sectorul de activitate

Perioada
Functia sau postul ocupat
Activitatj si responsabilitati principale

Numele si adresa angajatorului
Tipul activitétii sau sectorul de activitate

Educatie si formare

Perioada
Calificarea/diploma

Numele si tipul institutiei de invatdmant

Perioada
Calificarea/diploma
Numele si tipul institutiei de invatamant

Perioada
Calificarea / diploma obtinuta
Numele si tipul institutiei de invatamant

Perioada
Calificarea / diploma obtinuta
Numele si tipul institutiei de invatamant

10.10.2012 —21.01.2013

Agent Vanzari

Administrarea si dezvoltarea portofoliului de clienti, prezentarea, promovarea si vanzarea produselor
in conformitate cu standardele si politicile comerciale ale companiei, urmarirea realizarii planului de
vanzari lunar, trimestrial si anual

S.C. Top Vest Holding S.R.L, Str. Bazaltului Nr. 13, Brasov

Comert

05/01/2012 — 30/06/2012

Practicant

Tndeplinirea sarcinilor privind procesul de aprovizionare, respectiv, verificarea calendarului receptiilor
de marfa de la furnizori, verificarea corespondentei marfii primite cu avizele de expeditie si cu
comanda efectuata de catre departamentul de aprovizionare. Pe aviz verificam urméatoarele:
cantitatea, calitatea si tipul de produse sosite de la furnizori.

S.C. Mariana S.R.L, Str. Alexandru Vlahuta Nr. 64, Brasov

Productia de prajituri si patiserie

02/11/2011 — 15/11/2011

Practicant

Activitate specifica directiei lucrari de relatii publice, am efectuat activitate de operator call center in
cadrul actiunii "Topul National al Firmelor 2010, faza judeteana, am contactat companiile eligibile s&
partcipe la concurs si am oferit informatii privind costurile de participare, a premiilor ce urmeaza a fi
acordate si a beneficiilor ce le ofera participarea la acest top.De asemenea am desfasurat activitati
specifice proiectului “Regions for Jobs”, in cadrul caruia am contactat sediile primariilor din municipiile
apartinand judetului Brasov si am prezentat beneficiile instruirii personalului acestora in cadrul
proiectului desfasurat de Camera de Comert si Industrie Brasov

Camera de Comert si Industrie Brasov, Str.Kogalniceanu Nr.18-20

Prestarea de servicii de consultanta

05/09/2011 — 23/09/2011

Practicant

Tndeplinirea sarcinilor privind departamentul de relatii cu clientii, am efectuat activitate de operator
date care a constat in: Verificarea corectitudinii adreselor clientilor din baza de date, contactarea
persoanelor de contact si confirmarea telefonicé a adreselor, introducerea/modificarea informatiilor in
baza de date,raportarea listei cu adresele incomplete catre Directorul Operational.

S.C. Stone Trans S.R.L, Str. Caramidariei Nr. 33, Brasov

Contructii

2014—prezent
Doctorand in marketing, Doctorat, Specializarea Marketing
Universitatea Tranilvania din Brasov

2012—2014
Economist, Masterat, Specializarea Strategia Afacerii Si Management
Universitatea Transilvania din Brasov

2009—2012

Economist, Diploma de licentd, Specializarea Management
Lucrare de licentd:"Managementul calitatii si sigurantei alimentelor”
Universitatea Transilvania din Brasov

2005—2009
Tehnician Tn activitati economice / Certificat de absolvire a liceului
Colegiul National Economic “Andrei Barseanu”



Aptitudini si competente personale
Limba materna
Limbi stréine cunoscute
Autoevaluare
Nivel european (¥)
Engleza

Franceza

Competente si aptitudini organizatorice

Competente si abilitati sociale

Competente si aptitudini de utilizare a
calculatorului

Certificari

Cursuri/Training-uri

Permis de conducere

Publicatii si activitati de cercetare

15.07.2021

Roména
intelegere Vorbire Scriere
Ascultare Citire Participare la Discurs oral
conversatie
B2 Ut|||;ator B2 Utlll;ator B2 Ut|||;ator B2 Ut|||;ator B? Utlllgator
experimentat experimentat experimentat experimentat experimentat
IV Utilizator Al Utilizator A1 Utilizator A1 Utilizator A1 Utilizator
independent independent elementar elementar elementar

(*)Nivelul Cadrului european comun de referintd pentru limbi

Gandire analitica, punctualitate, flexibilitate

- spiritul de echipa
- adaptabilitate
- comunicare

O buna stapanire a instrumentelor Microsoft Office(Word, PowerPoint, Excel)

Atestat-Tehnician in activitati economice
Diploma de licenta- Economist
Certificat de competenta lingvistica- Limba Engleza, nivel B2

|. Stagiu de practica realizat in cadrul Camerei de Comert si Industrie din Judetul Brasov, am
participat la realizarea proiectelor:

1.Topul National al Firmelor 2010

2.Regions for Jobs

[1.Curs “Time Management" —lulian Berghian

[ll.Curs ,Next Leve in real estate’ Trainer: Gil Lil Ran- Re/Max International

[V Curs “Cum sa ai succes pe timp de criza” - Trainer; Christian Nowotny- Re/Max International

V. Curs "Tehnici de promovare ale produselorin med u reta s en-gros"- S.C. Top Vest Hod ng
S.RL

VI. Tehnici esentiale in vanzari- Adrian Sischin

VII. Electrizeaza-ti afacerea- Dietmar Dahmen

VIII.Curs "Strateg de marketng n medu on- ne"- Vaere Garca
[X. 90 day Challange-Trainer: Virginia Munden-Re/Max International
X.Curs "Heart of saes™ Traner: G L Ran

Categoria B obtinut in 12 septembrie 2008

Autor si co-autor a 5 articole publicate n reviste de specialitate de circulatie nationala

Munteanu George Marius






